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https://kintone.cybozu.com/

kintone ご紹介

システム導⼊費⽤

NICE営業物語 kintone 検 索30⽇間無料でお試しいただけます。

NICE 営業物語 on kintone の基盤として利⽤している「kintone」についてのご紹介です。

NICE 営業物語 on kintone をご導⼊いただく際の参考価格です。

※ 導⼊初年度は、上記⾦額の他に年間保守費⽤（\150,000.- から）をいただきます。次年度以降は、保守の加⼊は任意でご判断いただけます。
※ NICE 営業物語 on kintone をご利⽤いただく場合、kintone のスタンダードコースの契約が必要になります。
※ ⾒積り印刷オプションをご利⽤いただく場合、ソウルウェア社提供の RepotoneU PDF または RepotoneU EXCEL の購⼊が必要になります。
※ 問い合わせ管理オプションをご利⽤いただく場合、サイボウズスタートアップス社のフォームクリエイターの⽉額利⽤契約が必要になります。
※ その他、お客様のご要望に合わせたカスタマイズも承ります。（別途お⾒積りとなります。）

（税別）

kintoneはさまざまな業務システムをスピーディーに作成できるクラウドサービスです。

kintoneならだれでも簡単にWebアプリを作ることができます。

ドラッグ＆ドロップでカスタマイズExcel ファイルを読み込むテンプレートから選ぶ

kintone スタンダードコース　月額 ￥1,500 / 1 ユーザー ※ 最低 5ユーザー契約

※ 50 ユーザまでの参考価格NICE営業物語 on kintone テンプレート　￥500,000.- から

kintone 基本設定費用　￥100,000.- ※ 環境構築、システム設定作業
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機能紹介

サイボウズ社のWEB データベース「kintone（キントーン）」をベースに、システムズナカシマが自社 SFA パッケー
ジ「NICE 営業物語」で培った SFA のノウハウを投入した、簡単・柔軟な営業支援ツールです。「社内でシステム専
任担当者が不在」「導入・運用に時間と労力が掛かるシステム導入は難しい」と言うお客様に自由で、気軽に営業情
報を共有いただける環境をご提供します。

システム専任がいなくても気軽に使える営業ツールです。システム専任がいなくても気軽に使える営業ツールです

営業情報を共有して活かす

パソコン、タブレット、
スマホどれでも同じよう

に使えます！

ソコン タブレ ト

実績や見込みを一画面で把握
ポータル画面では、担当者ごとの売上げ見込みや
案件数、月別の受注見込みを一画面で確認できま
す。表示したい項目の追加編集も自由に行えます。

入力した情報は顧客情報に集約され、キーマン情報や過去の活動、案件を一画面で確認できます。
また、営業担当者はチームのスケジュールや活動状況を共有し営業活動に活かしていくことが可能です。

いつ・だれが・どの顧客に
訪問したか管理できます。

グループのスケジュール
管理が行えます。

報告通知

日々の活動報告をレポー
トとして管理できます。

実績や見込みをグラフ化
して確認できます。

商談に関わるキーマンの
名刺情報管理が行えます。

案件や商談の進捗管理
が行えます。

顧客を軸にして営業担当者の活動や予定が全て見える！
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顧客に関わる情報を一元管理
顧客の基本情報に紐づいてキーマン情報や案件情
報、過去の訪問履歴を一元管理し一画面で確認で
きます。

案件管理で進捗状況を可視化
案件に対する活動状況管理と共に、案件一覧で進
捗状況を一目で把握できます。停滞している案件
を把握し営業担当に対して指示が行えます。

空き時間を利用して営業報告
移動時間や空き時間を活かして営業報告が行えま
す。一括報告で入力作業の手間を省くことも可能
です。また、関係者に通知を送ることも可能です。

グループでスケジュール共有
グループでスケジュールの共有が可能です。
他の営業担当者の予定を確認したりスケジュール
から営業報告を作成することが可能です。

多数のオプション機能を提供
入力情報を元に見積り作成や、ホームページの問
い合わせ情報を自動登録するなど便利なオプショ
ン機能を提供しています。 ※オプション提供
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