
地域密着と差別化による販売戦略

私たちの保険代理店が３０年後にも存続するために、
お客さまから支持され安心して相談できる保険の専門家
として必要とされる存在になるにはどうしたらいいので
しょうか。代理店経営の視点でそのことを考えたとき、
その一つの答えが「いかに売れ続ける仕組みづくりをす
るか」ということです。

本書では、この「売れ続ける仕組みづくり」を３つの
柱に分けて戦略と戦術の観点から分かりやすく解説して
います。

この本が保険業界を問わず多くの企業経営者の皆さま
のお役にたてば幸甚です。
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ご購入冊数

〇印を記入↓ 枚数 本体代金（税込） 送料 合計（お振込み金額）

１冊 1,566円 360円 1,926円

２冊 3,132円 360円 3,492円

３冊 4,698円 360円 5,058円

４冊 6,264円 360円 6,624円

５冊以上 ５％割引にて別途ご請求書をお送りいたします。（送料別途要）

お申込方法

①下記の申込書にご記入の上、ＦＡＸまたはメールで弊社宛にお送りください。

ＦＡＸ ０３－６８０９－４８０８ 代表メール info.ssc@seven-stars.co.jp

②代金を下記の指定口座にお振込をお願いします。（振込手数料はご負担願います。）

③ご入金確認後、「商品」を配送致します。※領収証は発行いたしませんのでご了承ください。

ご購入申込書

（お振込先）

三菱UFJ銀行 田町支店 普通 1417506 名義 セブンスターズコンサルティング（カ

掲載内容
第１章 専業代理店を取り巻く環境と経営課題

【１】代理店を取り巻く環境は劇的に変化している
【２】専業代理店の経営課題

第２章 「売れ続ける仕組みづくり」とは
【１】戦略と戦術
【２】「売れ続ける仕組みづくり」の３本柱

第３章 地域密着と差別化による【販売戦略】
【１】販売戦略を立てる前にやること
【２】【販売戦略】の基本となるﾗﾝﾁｪｽﾀｰ戦略とは何か？
【３】ﾗﾝﾁｪｽﾀｰ戦略による代理店の【販売戦略】とは

第４章 常にお客さまから相談がくる【営業手法】
【１】人がものを買うときの判断基準は？
【２】循環型セールス手法
【３】「循環型セールス手法」で差別化を図る

第５章 信頼関係を構築する【営業スキル】
【１】なぜ、営業スキルが必要なのか
【２】信頼関係を構築する【営業スキル】

第６章 「売れ続ける仕組みづくり」があなたの会社を
30年後につなぐ

おわりに
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