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遺伝⼦検査キットの販売を始めようと思われたきっかけは︖
わたしは、健康寿命を延ばしていこうという地域密着型のサロンをやっていますが、自
分のリスク、自分がどうゆう遺伝⼦を持っているかということを知ることによって、それぞ
れのお客さまに適したサービスの提案できると思い、まず多くの方に自分を知るというと
ころからスタートして、予防していただきたいと思ったのがきっかけです。

お客さまにどのように発信されてますか︖
当サロンの公式アカウントに500人以上の方に登録していただいているますが、まずは既存のお客さまに発信しています。
あと、この検査キットを買っていただいた方に施術でサービスというのもＬＩＮＥで発信しています。
またFacebook、Instagram、ホームページでも発信しています。

お客さまの反応はいかがですか︖
店内にもＰＯＰを貼っていますが、色々発信したことによって問い合わせがくるようになりまし
た。例えば、⼦供にもできるのかな︖という反応も多くあります。

ご本業に対する良い影響はありましたか︖
ただ癒されるだけではなく、うちに来ていただくと何か役に⽴つ情報があるといった、ひとつの相談窓⼝みたいな形になって、
地域の健康寿命を延ばしたいと思っています。お陰様でさらに信頼性が上がってきていると思っています。


