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循環型セールス＆組織学習

概 要
お客さまとの長期にわたる信頼関係強化に主眼を置き、保険のプロとして「お役立ち情報」を継
続的に提供することで保険の相談相手としての地位を築くことによって、永続的な収益基盤を
創る販売手法です。

活用メリット

①会社としてセールスプロセスを標準化することによりセールス活動の統一化とプロセス管理がで
きます。

②見込み客を失わず継続訪問可能なお客さまを増やしマーケットを拡大することができます。
③多種目販売、新規の獲得が図れます。
④他社との差別化を図り、会社としてのブランドを確立することができます。
⑤人材の育成、社員教育が図れます。

顧 客

情報提供

定期情報

売り込みのない
アプローチ

商 談

情報収集

プレゼン

クローズ

選択紹介

この方法ではお客さまにお役立ち情報を提供しながら良い人間関係を結び、マーケットを広げていきます。その中

で興味を持ったお客さまとは商談に入ります。お客さま自身の選択を大切にし、途切れることのない循環の輪をつ

くりだしていくのが循環型のセールスモデルです。

専用の情報提供ツール

※専用の情報提供ツール並びにスクリプトをもとにしたトレーニングを提供します。

✓ お客様/セールスの双方にスト
レスがありません。

✓ 成約率は情報提供数に対し、
なんと14.3％！意向把握等、ヒアリング

提案・比較推奨
重要事項・告知の受領
意向確認

契約締結・申込書交付

最近の入院事情は？
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「組織学習」－アクションラーニングミーティング

実践(体験)研修

気付き ｸﾞﾙｰﾌﾟﾜｰｸ

職場における関係の質を改善することや同僚の成功体験・失敗体験を疑似体験す
ることで、自立的・継続的な学習を促し、PDCAサイクルを恒常的に稼働させることで、
組織全員が各種施策目標を着実に遂行できる企業風土を醸成します。

結果を出し続ける組織（チーム）構築
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循環型セールス版 中小・中堅企業開拓研修

概 要
循環型セールス手法をベースにリスクマネジメントの観点から、中小企業の保険へのリスク移
転のあり方についてコンサルティングを行い、保険管理の考え方をもとに長期にわたるお客さま
との信頼関係を強化していくセールス手法です。

活用メリット

①多くの代理店が課題とする法人開拓を可能にします。
②商品の単品販売ではなく保険を通じたリスク対策とのプロとしての地位を築くことができます。
③顧客単価のアップにより、生産性の向上を図ることができます。
④他社との差別化を図り、代理店としてのブランドを確立することができます。
⑤人材の育成、社員教育が図れます。

ヒトのリスク

企業の資産のリスク

収益減少・事業中断のリスク

賠償責任のリスク

自動車事故のリスク

生命保険 労災上乗せ保険

火災保険 火災保険

自動車保険

賠償責任保険

利益保険

専用の情報提供ツール

保険管理一覧表 研修用

様

ヒトのリスク 商品 引受保険会社 死亡・後遺障害 入院 通院 保険始期 保険終期
払込
方法

年間保険料（円） 証券番号 備考

1 全社員 ○○○○（労災上乗せ保険） Ａ社 1000万円 5000円 3000円 H.XX.04.01 H.XX.04.01 12分割 XXXXXXX XXXXXXXX

2

3

4

5

6

7

8

9

10

企業の資産のリスク 商品 引受保険会社 建物 什器・備品 商品 地震 保険始期 保険終期
払込
方法

年間保険料（円） 証券番号 備考

1 本社 企業総合保険 Ｂ社 4億円 5000万円 H.XX.04.01 H.XX.04.01 12分割 XXXXXX XXXXXX RC造5階建　3,000㎡

2 第一工場 普通火災 Ｃ社 2億円 1億円 5000万円 H.XX.10.01 H.XX.10.01 一括払 XXXXXX XXXXXX 鉄骨造平屋建　2,500㎡

3 第二工場 普通火災 Ｂ社 1億8000万円 6000万円 4000万円 H.XX.09.10 H.XX.09.10 12分割 XXXXXX XXXXXX 鉄骨造平屋建　1,800㎡

4 ＸＸ支店 普通火災 Ｂ社 2000万円 1000万円 750万円 H.XX.05.06 H.XX.05.06 一括払 XXXXXX XXXXXX 鉄骨造2階建　150㎡

5 ＸＸ支店 普通火災 Ｂ社 1800万円 1200万円 500万円 H.XX.07.02 H.XX.07.02 一括払 XXXXXX XXXXXX 鉄骨造2階建　150㎡

6 ＸＸ支店 普通火災 Ｂ社 1500万円 600万円 H.XX.11.09 H.XX.11.09 一括払 XXXXXX XXXXXX 鉄骨造2階建　120㎡

7 ＸＸ直営店 店舗総合 Ｂ社 300万円 200万円 H.XX.09.09 H.XX.09.09 一括払 XXXXXX XXXXXX テナント

8 ＸＸ直営店 店舗総合 Ｂ社 300万円 200万円 H.XX.06.10 H.XX.06.10 一括払 XXXXXX XXXXXX テナント

9 ＸＸ直営店 店舗総合 Ｂ社 300万円 200万円 H.XX.06.04 H.XX.06.04 一括払 XXXXXX XXXXXX テナント

10

収益減少・事業中断のリスク 商品 引受保険会社
保険金額

（利益・店休）
約定方式 期間 or 割合 営業継続 保険始期 保険終期

払込
方法

年間保険料（円） 証券番号 備考

1 付保なし

2

3

4

5

賠償責任のリスク 商品 引受保険会社 対人 対物 免責 保険始期 保険終期
払込
方法

年間保険料（円） 証券番号 備考

1 生産物賠償責任保険 生産物賠償責任保険 Ｃ社 1億円 5000万円 1000円 H.XX.07.15 H.XX.07.15 12分割 XXXXXX XXXXXX

2

3

4

5

自動車事故のリスク 商品 引受保険会社 対人 対物（免責） 人身傷害 搭乗者傷害 車両（免責） 保険始期 保険終期
払込
方法

年間保険料（円） 証券番号 備考

1 ○○300○１２３４ ○○○○ Ａ社 無制限 無制限（0） 5000万円 1000万円 200万円（0） H.XX.06.10 H.XX.06.10 12分割 XXXXXX XXXXXX

2 ○○550○１２３５ ○○○○ Ａ社 無制限 無制限（0） 5000万円 1000万円 20万円（0） H.XX.01.25 H.XX.01.25 12分割 XXXXXX XXXXXX

3 ○○400○１２３６ ○○○○ Ａ社 無制限 1億円（10万円） なし 1000万円 120万円（5万円） H.XX.08.05 H.XX.08.05 一括払 XXXXXX XXXXXX

4 ○○100○１２３７ ○○○○ Ａ社 無制限 1億円（10万円） なし 1000万円 250万円（5万円） H.XX.08.06 H.XX.08.06 12分割 XXXXXX XXXXXX

5 ○○500○１２３８ ○○○○ Ａ社 無制限 無制限（0） 5000万円 1000万円 なし H.XX.02.12 H.XX.02.12 一括払 XXXXXX XXXXXX

6 ○○500○１２３９ ○○○○ Ａ社 無制限 無制限（0） 5000万円 1000万円 なし H.XX.02.12 H.XX.02.12 12分割 XXXXXX XXXXXX

7

8

9

10

11

12

富士製菓株式会社　

保険管理一覧表

※専用の各種ツール並びにスクリプトをもとにしたトレーニングを提供します。

Plus
ﾊﾞﾘｭｰﾁｪｰﾝ図活用
ﾘｽｸﾏﾄﾘｸｽ活用

プロとして保険を管理する

企業ﾘｽｸ総合管理のご案内


